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Bernhard Schréder & Sohn, Rellingen

Neuer Look

fir eine sichere Zukunft

Schroder ist ein traditioneller Raumausstatterbetrieb, der 1899 in Rellingen gegriindet und 1982 erweitert

wurde. Damit er auch in Zukunft bestehen kann, haben Maren und Karsten Schroder ihren Showroom

komplett umgebaut und modern gestaltet. Dafiir gibt es den Heimtex Star 2024.

SO\
Maren und Karsten Schréder fiihren das
Traditionsgeschéaft Bernhard Schréder
& Sohn in Rellingen bereits in vierter
Generation.
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»Wir umgeben uns téglich mit den schénen
Dingen des Lebens. Wenn wir glaubwiirdig
bleiben und weiterhin Spaf§ an unserer Ar-
beit haben wollen, miissen wir nicht nur ver-
bal professionell sein, sondern auch optisch
und technisch auf dem neuesten Stand.” So
begriindet Karsten Schroder, Inhaber des
1899 gegriindeten Familienunternehmens
Bernhard Schréder & Sohn, Umbau und Neu-
gestaltung seines Showrooms in Rellingen
bei Hamburg. Mit Hilfe der Architekten von
Jab Anstoetz verwandelten er und seine Frau
Maren die 350 m* grofie Ausstellungsfliche
innerhalb von nur drei Wochen mit dem Jab-
Shopdesign ,Industrial Light in ein klimati-
siertes modernes Studio und machen damit
ihr Traditionsunternehmen zukunftssicher.

Wer das Geschift in der Hauptstrafie betritt,
ist sofort iiberzeugt: Hier arbeitet ein Team,

dasin allen Bereichen iiber das notige Know-
how der Raumausstattung verfiigt - das zeigt
die neue Einrichtung deutlich. Die Decken
sind in der Trendfarbe Schwarz gehalten,
ebenfalls die Kabel und Rohre fiir die ver-
schiedenen technischen Einrichtungen wie
Liiftung und Heizung, die in dieser mono-
chromen Farbgebung nahezu unsichtbar
sind. Passend dazu wurde fiir das Mobiliar
Anthrazit gewdhlt und im hinteren Bereich
des Showrooms strahlt ein flauschiger grauer
Teppichboden Behaglichkeit aus.

Durch diese schlichte, aber edle Farbauswahl
wird der Blick auf die grofie Auswahl an farbi-
gen Dekorations- und Bezugsstoffen gelenkt,
die von einem raffinierten Lichtsystem mit
verschiedenen Deckenstrahlern in Szene ge-
setzt werden. Aber auch Tapeten, Bodenbelége,
Sonnenschutz und Accessoires heben sich von

Der Raumausstatter Schréder hat seinen Standort im Zentrum von Rellingen.
Seine groBziigige Schaufensterfront wird regelmaBig neu dekoriert.
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der zuriickhaltenden Einrichtung ab und zie-
hen die Aufmerksamkeit auf sich. Alle Produkte,
von denen Textilien den Schwerpunkt bilden,
sind {ibersichtlich in ineinander {ibergehenden
Bereichen geordnet. AufSergewohnliche Tape-
ten sorgen fiir gestalterische Akzente.

Die Ausstellungsfliche wirkt aufgerdumt und
licht, dabei ansprechend und einladend. Im
hinteren Teil des Showrooms schlielen sich ein
Nahatelier und Lagerrdume an. Schréder denkt
auch fiir diesen Bereich {iber Verdnderungen
nach.

Wie der 55-Jahrige betont, waren Umbau
und Renovierung des Showrooms dringend
notig geworden. Das Haus sei seit der Ver-
grofierung 1982 technisch und optisch in die
Jahre gekommen. ,Wir haben alles entfernt
und entkernt, bis auf die Grundmauern und
Schaufenster ist nichts geblieben’, erldutert
der Raumausstattermeister, der das Unter-
nehmen bereits in vierter Generation leitet.
Bis alles im neu gestalteten Gebdude wieder
eingerdumt war, vergingen lediglich etwa
drei Wochen, in denen das Geschift in einem
Nachbarhaus untergebracht war.

POSITIVE RESONANZ

Mitarbeiter wie Kunden wissen den neuen
Look und die technische Modernisierung, die
eine zeitgemdfle Heizungs- und Beliiftungs-
anlage einschliefit, zu schitzen. Sie reagier-
ten nach Angaben Schroders durchweg posi-
tiv auf das Ergebnis.

Der Showroom liegt im Kern der Gemeinde
Rellingen. Die Kunden kommen aus dem Ort,

Der Schwerpunkt liegt bei Schréder auf Textilien. Alle Produkte sind iibersichtlich
présentiert und doch in sehr groBer Auswahl vorhanden.

aber auch aus dem Westen von Hamburg,
dem Siiden Schleswig-Holsteins und dem
Norden Niedersachsens. Sie suchen Schrd-
der auf, weil schon ihre Eltern dort Unter-
stiitzung bei der Einrichtung ihres Zuhauses
in Anspruch genommen haben.

iele kennen uns sehr lange, schlief-
lich existiert das Geschift seit 125 Jahren®,
sagt der Inhaber. Zudem gibt es eine Filia-
le House of Jab Anstoetz siidlich der Elbe
in Seevetal und bis vor drei Jahren war der
Raumausstatter mit einem House of Jab An-
stoetz auch im Hamburger Edelkaufhaus
Alsterhaus vertreten. Der Bekanntheitsgrad
ist entsprechend grof8 und sorgt dafiir, dass
viele Kunden gezielt auf Empfehlungen so-
wie {iber Architekturbiiros kommen.

Die Kundschaft verteilt sich auf alle Alters-
und Einkommensklassen. Auch junge Men-
schen, die noch aufs Geld achten miissen,
aber Wert auf eine passende und geschmack-
volle Wohnungsgestaltung legen, seien da-
bei. Oft hétten sie von ihren Eltern gelernt,
dass textiles Einrichten mit Gardinen und
Stoffen Teil der Kultur sei.

PRIVATE AUFTRAGE
DOMINIEREN

Die privaten Wohnungen sind zwar der wich-
tigste Geschiftsbereich, aber auch im Objekt
ist Schroder aktiv. Darauf entfallen 15 bis 20 %
des Umsatzes. Auftraggeber ist vor allem die
offentliche Hand fiir Objekte wie Kliniken,
Kindergérten und Schulen. 2>

Einrichtungsbeispiele und mit Tapeten versehene Wénde geben
Inspiration fiir die eigene Wohnungsgestaltung.
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Raumausstatters.

Auch Betten gehdren zum umfangreichen Sortiment des Rellinger
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BERNHARD
SCHRODER &
SOHN

IN KURZE

Bernhard Schroder u. Sohn OHG
Nachf. Karsten Schrider e. K.
HauptstraBe 76

25462 Rellingen

Tel.: 04101/5 44 10
info@schroeder-raumgestaltung.de
www.schroeder-raumgestaltung.de

Inhaber: Karsten Schroder
Griindung: 1899

Filiale: House of Jab, Seevetal
Mitarbeiter: 17
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Bernhard Schréder & Sohn
Rellingen

Pramiert far
Vorbildlicher Umbau
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Die Einrichtung war vor dem Umbau nicht mehr zeitgemaB, die Prasentation wirkte

unter den niedrigen Decken gedrungen. Um ihrem Laden ein modernes Outfit zu
verpassen, entschieden sich Maren und Karsten Schréder fiir eine Komplettiiberholung.

Aber ganz gleich ob Objekt oder Wohnung -
ein kreatives Team kiimmert sich sowohl in
der Inspirations- als auch der Umsetzungs-
phase um die Wiinsche der Kunden. Diese
finden im Showroom eine grofle Auswahl.
,Gardinen, Dekostoffe und Sonnenschutz
sind unsere Kernkompetenz’, erldutert
Schroder. In der hauseigenen Niherei wer-
den Gardinen, Vorhdnge und Kissen mafi-
genau angefertigt, in der Polsterei M&bel be-
zogen. Im Bereich Sonnen- und Sichtschutz
kiimmern sich Monteure um Aufmaf} und
Endmontage.

Jab Anstoetz ist zwar einer der Haupt-
lieferanten von Stoffen, aber auch die Pro-
dukte anderer Hersteller werden im Geschift
présentiert. Schroder will die Auswahl mog-
lichst umfangreich halten, damit jeder Kunde
seinen Wunsch-Stoff auch findet. Beim Sicht-
und Sonnenschutz werden neben Plissées
auch Holzjalousien und hochwertige Shutter,
zu Deutsch: Innenfensterldden, angeboten.

Im Bodenbereich liegt der Fokus auf texti-
len Beldgen und abgepassten Teppichen,
dazu kommen Vinyl und Parkett. Fiir die
Wand stehen zahlreiche Tapetenkollektionen
zur Verfiigung, bei Farben verldsst sich
der Raumausstatter auf Hersteller Farrow
& Ball. Dariiber hinaus finden Kunden im
Fachgeschéft Wohn- und Schlafmébel so-
wie Daunendecken und Kissen. Sie werden
von versierte Mitarbeitern sowohl im Laden
als auch zu Hause beraten und bei der Ent-
scheidung fiir die passende Einrichtung pro-
fessionell begleitet.

AKTUELLE
SCHAUFENSTERGESTALTUNG

Wie die eigenen vier Wande gestaltet werden
kénnen, wird schon bei einem Blick auf die
groflen Schaufensterflichen deutlich. Die
inspirierenden Dekorationen werden regel-
maflig ausgetauscht und sind stets aktuell.

Fiir Schroder {ibt der Beruf des Raum-
ausstatters nach wie vor einen grofien Reiz
aus. ,Ich bin jeden Tag mit netten Sachen
befasst, sowohl im Laden als auch beim Kun-
den, und auch der Kunde selbst ist nett.“ Hin-
zu komme ein engagiertes Team, das gerne
miteinander arbeite und eine Leidenschaft
fiir Inneneinrichtung habe.

Trotz der momentan schwachen Konjunktur
ist Schroder davon {iberzeugt, dass es auch in
Zukunft fiir ihn und seine Mitarbeiter genug
Arbeit geben wird. ,Unser Geschift besteht
seit 125 Jahren. Meine Ur- und Grof3eltern
haben zwei Weltkriege {iberstanden und die
Weltwirtschaftskrise, gibt sich der 55-Jdhrige
zuversichtlich. Der Betrieb werde auch die
derzeitigen Krisen {iberstehen.

Das sieht die fiinfte Generation offenbar
dhnlich. Sohn Tom studiert daher Interior
Design. Tochter Line studiert Psychologie
und Ida geht noch zur Schule. Wie auch
immer sich die drei letztlich entscheiden:
Thre Eltern haben die Wege des Traditions-
geschifts in eine weiterhin erfolgreiche Zu-
kunft geebnet.

Cornelia Kiisel
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